
74 milioni 
di visite a Atrapalo

Più di 2.500.000
clienti che ricevono la 
newsletter. (Informazioni sul 
tuo hotel)

9 anni di esperienza  nel 
settore alberghiero

Più di 23 milioni
di ricerche di hotel

Più di 2 milioni
di roomnights

Più di 650.000
opinioni dei nostri clienti

I NUMERI  
NON MENTONO

DOMINI
www.atrapalo.com
www.atrapalo.it
www.atrapalo.cl
www.atrapalo.fr
www.atrapalo.com.br

PRESENTIAMO� 
IL MODO MIGLIORE PER 
GLI HOTEL DI AUMENTARE 
I LORO PROFITTI

Atrapalo è un’agenzia di viaggi online (OTA) che è diventata un punto di 
riferimento per il mercato internazionale. È un punto di distribuzione 
per gli hotel di tutto il mondo. È la scelta migliore per aumentare i 
risultati del tuo albergo.



I VANTAGGI 
DI STARE CON 
ATRAPALO

CONTRATTO DIRETTO

Diventare un •	 hotel di rilievo in 
Atrapalo.

Migliorare il vostro posiziona-•	
mento nei risultati delle ricerche 
in Google e la vostra visiblità nel 
sito grazie alle strategie di SEO 
(Search Engine Optimizer) e 
SEM (Search Engine Marketing) 
sviluppate da Atrapalo.

Partecipare alle •	 campagne di mar-
keting organizzate per aumentare 
le vendite.

Pubblicazioni nelle nostre News-•	
letter, che mandiamo settimanal-
mente agli oltre 2.500.000 clienti 
registrati.
Aumento dei guadagni •	 eliminando 
gli intermediari, lavorando diretta-
mente con noi.

Analisi e gestione•	  delle vendite.

Supporto tecnico e analisi•	  dei vos-
tri dati.

Pagamento •	 del cliente finale diretta-
mente presso l’hotel.
Facile gestione della disponibilità •	
dell’hotel attraverso la extranet di 
Atrapalo.  

Integrazione della nostra extranet •	
con channel managers. 

Atrapalo vi propone un contratto diretto che vi permetterà di ridurre le com-
missioni e aumentare i vostri profitti.

La extranet di Atrapalo è lo strumento che permette agli hotel di controllare 
le informazioni statiche e dinamiche dell’hotel (la descrizione, le caratteristi-
che, la disponibilità), di avere accesso immediato alla fatturazione e alle sta-
tistiche, di agire direttamente per modificare il posizionamento dell’hotel, 
di creare diversi tipi di offerta (per esempio: Last Minute, Early Booking, 
Volo+Hotel).

MIGLIORARE
IL POSIZIONAMENTO IN GOOGLE

ANALISI E 
GESTIONE DELLE  
VENDITE

AUMENTARE I PROFITTI 
ELIMINANDO GLI 
INTERMEDIARI

ACCOUNT MANAGER A 
TUA DISPOSIZIONE CREAZIONE DI DIVERSI 

TIPI DI OFFERTA E TANTI 
ALTRI VANTAGGI…

PAGAMENTO DIRETTO DEL CLIENTE PRESSO L’HOTEL

CONTATTO
Atrapalo.com
Aribau 185, 1º 
08021 Barcelona (Spagna)
+34 93 319 3001
hotelcontract@atrapalo.com


